COMPETENSUM CAGU

SALJUTVECKLING & COACHING

Oka intakterna genom att
ta fler kontakter!

Det later sa enkelt och sjalvklart!

Vad ar det da som gor att trots att vi har malet helt klart for oss, har viljan
att na dit och ocksa resurserna att na dit manga ganger anda inte nar
anda fram?

30 ars beteendevetenskaplig forskning har entydigt pekat at samma hall.
Det handlar om radslan att ta kontakt for att marknadsfora sig sjalv.

Nar radslan for "self —promotion” slar till begransar det férmagan att ta
kontakt med nya kunder eller utveckla de kunder man redan har.

Detta kallas saljhinder och ar en kanslomassig blockering som kostar dig
och ditt foretag stora pengar.

De 12 identifierade saljhindren ar invanda beteenden som med specifika
metoder for vart och ett gar att trana bort.

Den har workshopen med efterfoljande coachning erbjuder dig
mojligheten att jobba bort dina saljhinder/kontakthinder och astadkomma
en bestaende beteendeforandring.

For att kvalitetssakra resultatet av kursen gors en nulagesanalys och
malsattning satts upp med varje individ. Malen f6ljs hela tiden upp under
coachning for att sakerstalla att malet nas.
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Utbildningens mal:
Att fa varje deltagare att ta fler kontakter vilket kommer att leda till fler
affarer.

Utbildningen bygger pa forskningsresultat om "Sales Call Reluctance ®”,
emotionella Saljhinder ® och bestar av:

Nulagesanalys malsattningsdiskussion

Test och analys

1,5 dagars workshop

4 coachtraffar (ca 2 h) dar varje deltagare arbetar mot uppsatta mal
samtidigt som vi korrigerar saljhinder enligt ett individuellt
atgardsprogram.

= Sammanlagt 6 traffar, vilket gor denna kurs till en investering!
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Kursdatum: Enligt dnskemal, nar minst 5 deltagare ar anmalda.

Var: Bastad foretagsby eller Competensum Angelholm.

Investering: 16 900 kr exkl moms for medlem i Competensum.
17 900 kr for ickemedlem. Fortaring ingar i kursavgiften.
Ev. kostnader for logi tillkommer. Kursbevis erhalles efter
avslutad kurs. Kursavgiften ska vara erlagd innan kursstart.
Vid avanmalan mindre an en vecka fore kursstart debiteras hela
kursavgiften.

Om Kursledaren: Carina Gustafsson har en gedigen bakgrund som bade séljare och forsaljningschef i
lakemedelsindustrin. Hon har de senaste 20 aren arbetat i bAde sméa och stora séljorganisationer. Hon
har ett stort intresse for saljutveckling, séljledning och coaching och har en lang rad utbildningar
bakom sig inom dessa omraden. Carina ar licencierad i Sales Call Reluctance® av BelBin Svenska
AB.

Vilkommen att kontakta koordinator Eva Marminge, eva.marminge@competensum.se,
eller 0431-402780 vid fragor. Kursledaren Carina Gustafsson, CAGU, nis pa
0706442291.




